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MBA in Real State

O MBA in Real Estate foi desenvolvido para suprir a demanda por profissionais
especializados na avaliacdo, desenvolvimento e gestdo de empreendimentos

imobiliarios, dotando-o0s das competéncias necessarias para atuarem no setor.

Na versdo atual, mantém a esséncia das edi¢Ges anteriores, agregando temas como
locacéo residencial, securitizagdo de recebiveis, mercado de capitais, crowdfunding,
coworking, certificagcbes ambientais de empreendimentos, comunicacdo digital,
inovacdes no setor, mitigagdo de riscos com vizinhanca, novas geracbes de
consumidores, cidades inteligentes, dentre outros. Oferece ainda aulas ministradas
por docentes de universidades estrangeiras, que possuem programas reconhecidos

internacionalmente na area de Real Estate.

De concepcao multidisciplinar, inclui aspectos tedéricos, mas tem foco principal na
pratica da atividade imobiliaria, apresentadas por profissionais com larga experiéncia

em suas respectivas especialidades.

Trata-se de um MBA totalmente atualizado e adaptado a realidade do mercado
brasileiro, fruto da parceria da ESPM com o Secovi-SP, - o maior sindicato imobiliario
na América Latina, que, desde 1946, representa toda a cadeia produtiva do setor,

reunindo cerca de 80 mil empresas.

i Objetivos

Consistem em: estimular a adogcdo dos conceitos atuais e inovadores de
desenvolvimento e gerenciamento de empreendimentos imobiliarios, fornecendo uma
visdo estratégica dos negocios no setor; possibilitar a aplicacdo pratica dos
fundamentos tedricos na vivéncia gerencial; favorecer o desenvolvimento de atitudes
e posturas empreendedoras e gerenciais adequadas para a realizacdo de

empreendimentos ambientalmente rentaveis e sustentaveis.
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i PUblico-alvo

Dirigido a empreendedores imobiliarios, avaliadores, profissionais de incorporadoras e
imobiliarias, profissionais de crédito imobiliario e outros que tenham interesse em

ingressar ou investir no mercado imobiliario.

i Dinamica

Voltado para a formacdo de profissionais que desejem ampliar seus conhecimentos
sobre o mercado imobilidrio, com vistas a aprimorar as estratégias de negocios
adotadas pela organizacdo na qual atuam. As aulas das disciplinas de EAD, indicadas
no programa do curso, ocorrerdo concomitantemente com as disciplinas presenciais e

no periodo inicial do curso.

i Estrutura

A sequir, sdo apresentadas as disciplinas que a compdem:

e Fundamentos de Marketing - Educacgéo a Distancia - (EAD) .......ccevveenn.... (36h)
e Fundamentos da Gestdo Financeira - Educacao a Distancia - (EAD) .......... (36h)
e Andlise ECONOMICa € FINANCEITa .....uuueiee it e e eaaans (24h)
o ConStruGao CiVil ... (24h)
L N o [ 1 =1 - (24h)
e Produtos IMODIlIArios | ... (24h)
o  Produtos IMOoBIlIArios 1l ... e (24h)
e  Produtos IMObiliArios Hl ... e (24h)
e Sustentabilidade no Setor IMObIlIArio .......ccooviiiiiiiiii e (24h)
o Marketing IMODbIlIANIO ...ooeeeie e (24h)
o Direito IMODIIIArIO ....ooiiiii e (24h)
®  FONTES € RECUISOS. - uue e ettt e e e e e e e e e e e aaaaaann (24h)
0 CaSeS € Palestras | ... (24h)
o Cases € Palestras Il ... (24h)
o Trabalho de CONCIUSAO ...coeriiiiiiii e (60h)
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Fundamentos de Marketing - Educacéo a Distancia (EAD)

Proporciona a compreensdo dos fundamentos e conceitos de marketing. Aborda os
tépicos relevantes de um plano de marketing. Possibilita ao aluno identificar quais
fatores do ambiente de marketing podem afetar os negocios de uma organizacdo e
conhecer as estratégias e o composto de marketing necessarios para a obtencdo dos

resultados esperados.

Fundamentos da Gestéo Financeira - Educacéo a Distancia (EAD)

A disciplina visa facilitar a aquisicdo e ordenacdo dos conceitos basicos de financas
empresariais envolvendo conceitos relacionados ao valor do dinheiro no tempo, tais
como o valor presente, o valor futuro, as taxas e as prestacfes uniformes. A
abordagem trata, também, da estrutura e do significado dos demonstrativos
financeiros do balanco patrimonial, da demonstracédo de resultados e do fluxo de

caixa e dos indicadores financeiros de liquidez, endividamento e rentabilidade.

Analise Econémica e Financeira

Introduz a analise econémica e financeira de shopping centers, hotéis, loteamentos e
incorporacdes imobiliarias através da apresentacdo de conceitos teoricos e realizacao
de exercicios praticos de analise estatica e dinamica, fluxo de caixa, cronograma de
eventos, analise de sensibilidade, eleicdo de cenarios, indicadores econdmicos e
financeiros, analise de resultados, parametros para aprovacdo ou rejeicdo do

investimento.

Construcéo Civil

Contempla noc¢des béasicas, terminologia e glossario da atividade de construcao civil.
Contempla ainda temas como: contratacdo e execucdo de servigcos de engenharia,
estudos preliminares de engenharia, sistemas construtivos, seguros de obras,

orcamento de obra, planejamento e execucdo da construcdo, pds-entrega.

Arquitetura
Apresenta a historia da arquitetura e das cidades, os principais estilos arquitetonicos
utilizados na producédo imobiliaria, alguns projetos icénicos, referéncias no setor, a

metodologia Charrette, estudos arquitetonicos e trata de tdpicos relevantes para o
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gestor que atua no mercado imobiliario, tais como: arquitetura como ferramenta de

marketing, concepcao e desenvolvimento do produto, contratacdo e compatibilizacédo

de projetos.

Produtos Imobiliarios I, Il e Ill

Explora o estudo de temas essenciais para a formacdo do gestor atuante no mercado
imobiliario, destacando-se, entre eles: tipologias de empreendimentos imobiliarios,
empreendimentos residenciais e comerciais, elaboracdo de briefing para produto,
composicdo de produto imobiliario, quadros de &rea e orcamento de construcao,
montagem de empreendimentos, estudos estaticos e dinamicos, financiamento e

permuta.

Apresenta os modelos de estruturacéo societaria para empreendimentos imobiliarios e

aspectos relativos ao licenciamento de empreendimentos imobiliarios.

Enfoca ainda os aspectos relacionados ao processo de desenvolvimento urbano no
Brasil, incluindo a legislacdo, os procedimentos operacionais e 0s conceitos
relacionados a projetos e producdo de empreendimentos imobiliarios. Trata de temas
como o Plano Diretor Estratégico, a lei de uso e ocupacdo do solo, utilizacdo do
espago urbano, Estatuto da Cidade, Graprohab e avaliacdo de projetos de

parcelamento do solo.

Propbe também estudos de implantacdo, gestdo de hotéis e shopping centers, 0s
aspectos da administracdo de condominios que devem ser considerados para a
elaboracdo de projetos e aqueles que devem ser incluidos na convencdo de

condominios.

Sustentabilidade no Setor Imobiliario

Apresenta: 1- Os conceitos da sustentabilidade econbémica, ambiental e social
aplicadas ao mercado imobiliario a as cidades; 2- Os custos adicionais e os beneficios
econdmicos provenientes da incorporacdo de atributos sustentaveis a
empreendimentos imobiliarios; 3- Os Conceitos de Cidades Inteligentes (Smart Cities);

4- Os conceitos e a legislacdo relativa a acessibilidade nos projetos imobiliarios; 5- Os
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aspectos praticos para a operacdo sustentavel de condominios e loteamentos

existentes; 6- Os conceitos da construcdo sustentavel; e 7- As caracteristicas das

certificagcbes ambientais existentes no Pais para empreendimentos imobiliarios.

Marketing Imobiliario

Estimula o aluno a utilizar pesquisas de mercado para quantificar demanda, definir
produtos, levantar as caracteristicas da regido, a vocacdo do terreno e as areas de
interesse. Propde o estudo dos atributos do produto e sua precificagcdo e propicia a
aplicacdo dos conceitos de marketing aos produtos imobiliarios e nas campanhas

publicitarias.

Destaca as praticas de comunicagcédo adotadas pelas organizacdes em relagdo ao uso
de internet e novas tecnologias digitais. Contempla os desafios e oportunidades da
integracdo do marketing tradicional com o marketing eletrénico, especialmente no
que se refere as novas formas de comunicagdo. Discute como as inovagoes
tecnologicas estdo transformando as relagcdes entre organizacdo, mercado e

consumidores.

Apresenta também as caracteristicas dos diferentes segmentos do mercado
consumidor de produtos imobiliarios, em funcdo da renda, faixa etaria, localizacdo ou
composicdo familiar, por exemplo, e as tendéncias observadas e expectativas

previstas de consumo de produtos imobiliarios.

Direito Imobiliario

Apresenta conceitos juridicos basicos, os artigos do Cédigo Civil aplicaveis ao setor
imobiliario, procedimentos cartorarios e questbes especificas da incorporacao
imobiliaria, presentes na Lei n® 4591 e em legislagdo complementar. Advogados
especialistas em suas respectivas areas, dentro do direito imobiliario, ministrardo
aulas sobre responsabilidade civil do construtor e do incorporador, a Lei n°® 6766 de
parcelamento do solo urbano, tributagdo nas operacdes imobiliarias, locacao,

contratos para aquisicao de terrenos, locacdo, contratos e relagdo com clientes.
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Fontes de Recursos

Apresenta as fontes de recursos financeiros existentes para o setor imobiliario, como
SFH, SFI, securitizacdo de recebiveis, investimentos em participacbes societarias,

mercado de capitais, crowdfunding e a operacdo das linhas de financiamento

habitacional geridas pela Caixa.

Cases e Palestras | e Il

Serdo apresentados por empresarios e profissionais de reconhecida competéncia nos
respectivos temas a serem abordados, como os mercados de produtos econémicos, de
renda média, de alta renda, de edificios corporativos, de loteamentos, de produtos
para locacdo residencial, moradia para estudantes, coworking, inovagées no setor

imobiliario, dentre outros.

Trabalho de Conclusao de Curso (TCC)

Consiste na elaboracdo supervisionada de um projeto em grupo para O
desenvolvimento de todas as fases de um empreendimento imobiliario, considerando-
se a aplicacéo pratica de referenciais tedricos, conceitos e metodologias abordados ao

longo do curso.

Também deve ser elaborada uma monografia por aluno, com tema relacionado ao
setor imobiliario, em padrdo académico, de acordo com a Norma Brasileira 6023

(Informacéo e documentacao - Referéncias - Elaboracao).

Quando finalizados, os trabalhos serdo submetidos a uma banca de avaliagéo.

Modulo Internacional

A ESPM desenvolve parcerias internacionais com instituicbes renomadas e
acreditadas internacionalmente em suas areas de atuagdo, com o objetivo de
proporcionar aos estudantes experiéncias com profissionais da area, bem como
visitas técnicas e culturais a empresas e institui¢cdes internacionais. E uma excelente
oportunidade de aprendizagem e networking. Adiante-se frente as oportunidades de
estudar no exterior e internacionalize-se com a ESPM! As aulas ocorrem em tempo

integral, por um periodo aproximado de 15 dias. Em Janeiro os programas serdo com
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as seguintes instituicdes: EADA (Barcelona - Espanha) e |ESEG (Paris - Franca). Para

mais informacgdes ou duvidas consulte a nossa Central de Relacionamento.

Observacao:
1- As escolas parceiras podem ser alteradas dependendo de acordos académicos;

2- Modulo ndo obrigatorio e néo incluso no valor do curso.

i ESPM Carreiras

E o centro de apoio ao desenvolvimento profissional e de carreira dos estudantes da
Pos-graduacdo Sao Paulo. Oferece servicos que auxiliam o estudante no
gerenciamento de sua carreira, tais como: Ciclo de Palestras; Workshops;
Atendimento Individual para Orientacdo Profissional com orientadores especialistas
em carreiras; Mentoring com Professores e o Canal ESPM com divulgacdo de
oportunidades de emprego em parceria com o Michael Page, a Robert Half e o

Vagas.com. Saiba mais pelo link: www.espm.br/carreirapos.

i Pré-requisitos para inscricao

Preenchimento da ficha de inscricdo no site e pagamento de taxa no valor de
R$ 100,00 (cem reais).

(N&do haverd devolugdo da taxa de inscricdo em caso de desisténcia ou nédo
aprovacao do candidato no processo seletivo).

i Processo seletivo

InscrigBes abertas até o dia 23/2/2018.

e ApOs o0 pagamento da taxa de inscricdo o candidato recebera por e-mail um link
para preenchimento do processo seletivo on-line, que € composto das seguintes
etapas:

12 etapa —» preenchimento dos dados cadastrais;

22 etapa —» elaboracéo da redacgéo*;

32 etapa — inserc¢édo do curriculo profissional atualizado*;
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42 etapa —» entrevista presencial (Apos a realizacéo da etapa online acima, a ESPM

entrara em contato para o agendamento da entrevista presencial).

* Inserir os documentos nos formatos Word, PDF ou zipado.

o Todas as etapas do processo seletivo deverdo ser adequadamente cumpridas.

o O prazo para a realizagdo do processo seletivo on-line é de dois dias corridos,
contados a partir do recebimento do link por e-mail. Caso ndo cumpra todas as etapas
no primeiro acesso, seus dados ficardo salvos para a finalizacdo posterior, porém

dentro do prazo estabelecido.

i Resultado do processo seletivo

O resultado sera informado ao final da entrevista presencial pelo avaliador.

i Pré-requisitos para ingresso e matricula

o Aprovacgao em todas as etapas do processo seletivo;
o Entrega de todos os documentos obrigatorios;
o A matricula poderd ser efetivada apds a realizagdo da Entrevista Presencial.

Documentos obrigatorios para a efetivacdo da matricula

e RG, CPF ou CNH (originais).

e Histdrico original de curso superior.

e Diploma de curso superior reconhecido pelo MEC, com carga horaria minima de
1600 horas-aula. Na auséncia do diploma, o estudante podera entregar
certificado, atestado ou declaragéo de conclusdo de curso com a descri¢do da

data de colacdo de grau, qual sera aceito temporariamente, ficando sob a

responsabilidade do estudante a entrega posterior do referido diploma
(originais).

e No caso de diplomas internacionais, é necessaria a sua tradugcdo juramentada,
consularizacdo pelo Brasil no pais de origem e revalidacdo, de acordo com a
Resolucdo n°.8, de 4/10/07, do Conselho Nacional de Educacdo (CNE),

disponivel em: http://portal.mec.gov.br.
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"z Cancelamento ou adiamento do curso

O curso podera ser cancelado ou adiado por falta de quérum, com até 24 horas de
antecedéncia da data prevista para seu inicio.

o Na hipdétese de cancelamento, serdo devolvidos 100% do valor pago, por meio
de depdsito em conta bancaria indicada pelo PARTICIPANTE enderecado ao e-mail

processospossp@espm.br, em até 10 (dez) dias uteis apos indicacdo dos dados

bancarios.
o Na hipdtese de adiamento, serdo devolvidos, MEDIANTE REQUERIMENTO
EXPRESSO do PARTICIPANTE enderegado ao e-mail processospossp@espm.br, 100%

do valor pago, também por meio de depdésito em conta bancaria indicada por ele, em

até 10 (dez) dias uteis apo6s indicagdo dos dados bancérios.

A ESPM ndo se responsabiliza por quaisquer outros valores que eventualmente tenham
sido despendidos pelo participante, seja a que titulo for, tais como passagens aéreas
ou rodoviarias, combustivel, hospedagem, etc., em virtude do cancelamento ou

adiamento do curso.

4 Carga horaria e duracao

O MBA em Negocios Imobiliarios possui carga horaria de 420 horas, com duragéo

aproximada de 18 a 20 meses, sendo oferecido nas modalidades abaixo:

Versdo noturna - aulas duas vezes por semana, as segundas e quartas-feiras, das
19h30 as 22h30.

i Inicio das aulas
As aulas serdo ministradas as segundas e quartas-feiras, com inicio em 5/3/2018.

"t Local do curso

v' Campus Joaquim Tavora - Rua Joaquim Tavora, 1240 - Vila Mariana - Sdo Paulo
- SP.
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= Investimento

Matriculas efetuadas até 2/2/2018 (com desconto de 50% NO VALOR DA MATRICULA

R$ 524,70)

OBS: para ter o beneficio sera necessario a aprovacdo em todas as etapas do processo
seletivo.

Matriculas efetuadas a partir de 3/2/2018 (sem desconto)

Matricula
Parcelado
sem desconto

Curso Matricula/curso
Valor a vista R$ 26.500,00
R$ 1.049,40 |25 parcelas R$ 1.091,70 + 1 R$ 1.137,08| R$ 29.478,98
29 parcelas R$ 963,24 + 1 R$ 992,21 R$ 29.975,57
35 parcelas R$ 822,17 + 1 R$ 905,36 R$ 30.730,71

Devido aos residuais decimais que h4 em cada parcela do curso, o ultimo pagamento
sera superior aos demais para que se complete o valor total do investimento. O valor
final do curso informado em cada plano de pagamento ndo sera alterado.
Em caso de duvidas, por gentileza, entre em contato com a nossa Central de

Relacionamento.

:i Descontos para ex-alunos concluintes ESPM

Desconto especial para ex-alunos concluintes ESPM, mais informagdes, consulte nossa
Central de Relacionamento.
(11) 5081-8200 (opcgao 1) ou e-mail: relacionamentojt@espm.br

O pagamento da primeira parcela (matricula) devera ser feito por meio de boleto

bancario, o qual sera entregue no ato da matricula.
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As proximas parcelas também serdo pagas por meio de boleto bancario, com

vencimento dos parcelamentos/mensalidades para dia 8 de cada més (a partir de
abril/18)

:i Parceria - Linhas de créditos

A ESPM mantém parceria com o Banco Bradesco, o qual disponibiliza linha de crédito
aos alunos de Master, MBA e Poés-graduacdo, tendo como objetivo oferecer outras

opc¢Oes de pagamentos para os cursos. Mais informacdes, contate:

Banco Bradesco

Contato: qualquer agéncia do Bradesco ou o PAB na ESPM (Rua Dr. Alvaro Alvim, 123 -
Vila Mariana - Sado Paulo)

Telefones: (11) 5085- 6652/ 5085 4621

E-mail: 0134.gerencia@bradesco.com.br

i Seguro Educacional
Agora, vocé recebe da ESPM, sem nenhum custo, o Seguro Educacional. Ele tera
validade a partir do inicio das aulas e da aprovacdo da proposta, por parte da

seguradora. Clique aqui para conhecer o regulamento.

1
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