


O MUNDO
MUDOU!



O MUNDO
MUDA SEMPRE!



SÓ QUE AGORA
MUDA MAIS RÁPIDO.



EM 1998 A KODAK TINHA

CONSUMIDO NO MUNDO.

178 MIL FUNCIONÁRIOS E VENDEU
85% DE TODO O PAPEL FOTOGRÁFICO



O INSTAGRAM SURGIU EM 2013
MESMO ANO EM QUE A

KODAK FECHOU AS PORTAS.



NOS PRÓXIMOS 5 OU 10 ANOS,

HUMANAS CONHECIDAS.

OS APPS IRÃO DESESTRUTURAR A
GRANDE MAIORIA DAS ATIVIDADES



ATÉ 2030 A INDUSTRIA AUTOMOBILÍSTICA
COMO NÓS CONHECEMOS TERÁ SEU FIM DECRETADO.

EM 2020, CARROS AUTÔNOMOS SERÃO
UMA REALIDADE NA MAIORIA DAS

CIDADES DO MUNDO.



GOOGLE E APPLE PODERÃO SER
EMPRESAS DE VEÍCULOS AUTÔNOMOS,

PRATICAMENTE COMPUTADORES SOBRE RODAS,
A EXEMPLO DA TESLA.



O CARRO ELÉTRICO SE

A ENERGIA SOLAR SERÁ ACESSIVEL
LIMPA E BARATA.

TORNARÁ DOMINANTE ATÉ 2025.

AS CIDADES SERÃO MENOS RUIDOSAS.



OS NEGÓCIOS IMOBILIÁRIOS IRÃO MUDAR,
POIS A GRANDE MAIORIA DAS PESSOAS

NÃO PRECISARÁ MAIS IR PARA O TRABALHO
COM FUNÇÕES QUALIFICADAS,

SEU TRABALHO ESTARÁ NA INTERNET
COMPRA/VENDAS ESTARÃO NOS APPS.



A IMPRESSORA 3D QUE JÁ É UMA REALIDADE
MUDARÁ TODOS OS CAMPOS DA ATIVIDADE

SER UMA INDÚSTRIA.
HUMANA, QUALQUER UM PODERÁ



O CONSUMIDOR
DE IMÓVEL
MUDOU.



REDUÇÕES DE METRAGEM
COM MANUTENÇÃO 
DOS PROGRAMAS.



OS FATORES
QUE CAUSARAM

REDUÇÃO DA
METRAGEM:



MULHER FORA
DE CASA.

“50% dos decisores finais pela compra de 
imóveis são mulheres” Fonte: Datastore.



FAMÍLIAS MENORES
MENOS FILHOS.
O tamanho médio da família compradora de imóveis dos próximos 24 
meses é de 3,3 pessoas, ou seja, apenas 30% tem o segundo filho.



VIDA DIGITAL, COM
MENOS CIRCULAÇÃO
NOS IMÓVEIS.
Mais de 90% dos compradores de imóveis dos próximos 24 meses 
possuem um smartphone na mão.



EMPREGADOS DOMÉSTICOS
MAIS CAROS E COM
MAIS IMPOSTOS.



MARKETING DIGIT@L
JÁ DOMINOU TUDO!

NÓS É QUE NÃO
DOMINAMOS ELE.



Tempo de conexão diária
do comprador de

imóveis sofisticados em SP:

Tempo de conexão diária
do comprador de

imóveis sofisticados em PE:



CONCORRÊNCIA
MAIOR.



NOVOS EMPREENDEDORES 
SURGEM TODOS OS DIAS

POR TODO O BRASIL.



QUAL O MOTIVO
DISTO, SE AINDA

ESTAMOS EM CRISE?



ENFRAQUECIMENTO DOS
GRANDES PLAYERS.



OS NOVOS PLAYERS SÃO
“ENXUTOS”. TUDO É CONTRATADO

DE ACORDO COM A DEMANDA.



CONTRATARAM MÃO DE OBRA
ESPECIALIZADA, DEMITIDA

PELAS GRANDES EMPRESAS.



O CAPITAL VEM DE
OUTROS SETORES.



E AGORA DIANTE DESSAS
MUDANÇAS, O QUE FAZER?







FICAR PARA
PARA TRÁS OU
SE ADAPTAR?



CONHECER 
AS NOVAS 

NECESSIDADES DOS 
CONSUMIDORES. CRIAR EXPERIÊNCIA DE

COMPRA. O CONSUMIDOR 
NÃO COMPRA MAIS M2 

COMPRA SOLUÇÕES1
2

3

4

5

REVER SEUS 
NOVOS PROJETOS E 

PRODUTOS. SER DIGITAL.

ATUALIZAR
A SUA MARCA.



09/11
ROAD SHOW CENÁRIO IMOBILIÁRIO - LONDRINA/PR

22/11
BRANDSHOW - SÃO JOSÉ DOS CAMPOS/SP

27/11
REUNIÃO ANUAL PROEMPI - JUNDIAI/SP

27/11
CONSTRUSUMMIT - SÃO PAULO/SP

PRÓXIMOS ENCONTROS







OBRIGADO!!!


