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PROJETAMOS
CONSTRUÍMOS
ENTREGAMOS

Ações inovadoras
Marcas fortes
Resultados



Compra do terreno / estudo de viabilidade

Aprovação do projeto nos órgãos públicos

Lança o produto e vendas não respondem

Inicia obras e custos de construção disparam

Conclui o prédio com unidades em estoque

Cenário comum no mercado 
atualmente



Como gerar mais exposição 
para seu imóvel sem gastar 
muito dinheiro?



Antes de tudo, tenha um
planejamento de marketing
e defina metas
Saiba claramente quais 
são os seus objetivos e 
defina metas para 
alcançá-los.

Lembre-se da lógica do 
funil de vendas.

Interessados

Leads qualificados

Proposta

Venda



Menos é mais
Troque grandes 
investimentos em 
mídia de massa 
por pequenos 
investimentos 
focados em 
públicos 
específicos.



ANUNCIE
nas Redes
Sociais

Alta segmentação
com baixíssimo custo



Pessoas impactadas: 528.896
Valor gasto: R$ 2.500,00

Custo por impacto: R$ 0,0047

Pessoas impactadas: 252.288
Valor gasto: R$ 750,00

Custo por impacto: R$ 0,0029













 Maior rede social profissional do mundo
 Ultra segmentação com facilidade para encontrar pessoas em 

momentos específicos de carreira
 Excelente alternativa para divulgação de empreendimentos comerciais



Presença online: obrigação





Mobilidade e
novos canais
de atendimento







Ofereça o espaço do seu
stand para eventos



Campanhas cooperadas:
A união faz a força



Relacionamento gera negócio



“A melhor forma de 
encontrar o seu cliente é 
ser encontrado por ele”





Obrigado!
brunolessa@marketingsim.com.br

@mktsim

marketingsim.com.br

/marketingsim
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