


A BOA E VELHA FRASE – ANTECIPE-SE AO LANÇAMENTO

@LUIZLCASTRO1



PARCERIA É ESTRATÉGIA
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O ATENDIMENTO É UMA DANÇA
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O PROFISSIONAL DO FUTURO ENTENDE DE PROJETOS E  
DESENVOLVIMENTO URBANO



VOCÊ CONDUZ A DANÇA COM CONHECIMENTO
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IMPORTÂNCIA DO PONTO DE CAPTAÇÃO E OFERTA COMO PRESTAÇÃO DE SERVIÇO
 DE INTERMEDIAÇÃO IMOBILIÁRIA PARA VENDER IMOVEL NA PLANTA
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VÊM A ENXURRADA DE LEADS
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CORRIDA NO ATENDIMENTO 
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ESFORÇOS PARA CONVERTER EM VISITA 
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SOFTWARE IMOBILIÁRIO
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O SHOW VAI COMEÇAR – VISITA NO STAND



FAÇA O CLIENTE APONTAR A UNIDADE ESPECÍFICA DENTRO DE UMA 
PEQUENA AMOSTRA PREVIAMENTE ELABORADA
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VOCÊ 
MOSTRA 
VALOR NÃO 
PREÇO. MAS 
TEM CUSTO!



MOSTRE COMO PAGA. NÃO EXISTE 
DESCONTO. EXISTE ANTECIPAÇÃO
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